
オンラインショップは、

「実店舗に比べ、低コストで開業できる」

「全国・世界に事業展開できる」

「売上やお客様の反応を即座に把握できる」

などの利点があります。

しかし、お店を見つけて来店してもらい、お店や

商品を気に入ってもらわなくては、商品やサービスを

購入してもらえません。

そのためには、ネットワークの強みを活かした

ツール・テクニックを最大限に活用し、効果的な

PR・集客、決め細やかな接客がカギとなります。

本セミナーでは、オンラインショップの基本を、

事例とともにお話いたします。

月

286-0033 成田市花崎町７３６－６２

TEL：0476-22-2101 FAX：0476-22-2107

下記の申込書に必要事項記入の上、

FAXでご送付ください

講 師

楽天株式会社 楽天市場事業

店舗開発部

エリア・アライアンスグループ

主催／成田商工会議所 協力／楽天株式会社

本企画はITを活用した売上増進、販路拡大としてご紹介するものです。楽天への出店を強制するものではありません。

「オンラインショップセミナー」参加申込書 FAX0476-22-2107

事業所名

住所（〒 － ）

TEL FAX

氏名
個別相談希望の有無： 有り ・ 無し

個別相談の内容（ ）

「個人情報の利用目的について」 本申込書で得ました個人情報につきましては、下記の利用範囲のみで利用します。

①申込者の本人確認 ②アンケートの実施による調査・研究 ③関連するセミナー・イベントのご案内送付

日本最大のインターネットショッピングモール「楽天市場」を運営する楽天株式会社より、インターネットの急速な

拡大により注目されている「ネットビジネス」をテーマにお話していただきます。

セミナー終了後は個別相談会（無料）も実施します。

ネットショップ運営に興味のある方、ネットショップ運営が初めての方、自社のネットショップ運営にお悩みの方など、

全国に

自社商品を

実店舗とは違った

自慢の商品を




